Del 1 forsaljning

Introduktion for Lararen: Del 1 Forsaljning

Valkommen till denna kursdel om forsaljning. Malet ar att ge eleverna en omfattande forstaelse for
forsaljningens essens, dess historia, och samtida praktiker genom en serie av fyra 60-minuters
lektioner. Som larare kommer du att vagleda eleverna genom interaktiva diskussioner och aktiviteter,
med fokus pa att stimulera engagemang och kritiskt tankande.

For varje lektion finns specifika elevinstruktioner, framfor allt for gruppdiskussioner, for att sdkerstalla
ett aktivt deltagande. Varje lektions mal ar att:

1. Utforska forsaljningens definition och dess evolution éver tid.

2. Demystifiera vanliga myter om forsiljning och dess paverkan pa professionen.
3. Underséka moderna saljtekniker och deras tillampning.

4. Forsta produkters olika former: varor, tjanster, och tillgangar.

Ditt bidrag ar avgorande for att skapa en miljo dar eleverna kdnner sig bekvama att dela med sig av

sina tankar och lara sig fran varandra. Uppmuntra till dialog, reflektion, och utforskning av varje
amne.

Lektion 1: Introduktion till Forsaljning
Tid: 60 minuter

Innehall:
e Diskussion: Vad ar forsaljning? (15 min)
e  Gruppaktivitet: Historisk utveckling av forsaljning. (20 min)
¢ Individuell uppgift: Reflektion dver forsaljningens betydelse idag. (20 min)
¢ Sammanfattning: Diskussion och feedback. (5 min)

Instruktioner till Eleverna for Gruppdiskussion

e Diskutera i grupper om er definition av forsaljning. Hur tror ni att forsaljning har utvecklats
over tid?

e Varje gruppmedlem ska bidra med minst en tanke eller idé.

e Forbered en kort sammanfattning av era diskussioner att dela med klassen.



Lektion 2: Myter om Forsaljning
Tid: 60 minuter

Innehall:
¢ Inledning: Presentation av vanliga myter om férsaljning. (10 min)
e  Gruppdiskussion: Bryta ner myterna, sanning eller falskt? (25 min)
e Klassdiskussion: Dela insikter fran grupperna. (20 min)

e Avslutning: Hur paverkar dessa myter forsaljningsyrket? (5 min)

Instruktioner till Eleverna for Gruppdiskussion:

e |eragrupper, diskutera de myter om forsiljning som presenterats. Ar de sanna eller falska,
enligt er uppfattning?

o Reflektera 6ver hur dessa myter kan paverka forsaljningsprofessionen.

e Varje grupp ska vélja en myt att djupdyka i och presentera sina argument for resten av
klassen.

Lektion 3: Modern Forsaljning
Tid: 60 minuter

Innehall:
e Forelasning: Nyckelaspekter av modern forsaljning. (15 min)
e  Gruppuppgift: Utforska moderna saljtekniker. (20 min)
e Presentationer: Dela gruppernas slutsatser. (20 min)
e Reflektion: Diskutera modern forsaljnings inverkan. (5 min)
Instruktioner till Eleverna for Gruppdiskussion:

e Utforska tillsammans moderna séljtekniker som namns i boken. Hur skiljer sig dessa fran
traditionella metoder?

e Diskutera i era grupper hur dessa tekniker kan appliceras i verkliga forsaljningsscenarier.

e Alla gruppmedlemmar ska ge exempel pa moderna saljtekniker de tror skulle vara effektiva,
och varfor.



Lektion 4: Produkt- Vara, Tjanst, Tillgdng
Tid: 60 minuter

Innehall:
¢ Introduktion: Skillnaden mellan vara, tjanst, och tillgang. (10 min)
¢ Individuell Ovning: Klassificera exempel i ritt kategori. (20 min)
e  Gruppaktivitet: Diskutera varfor vissa produkter ar svara att klassificera. (15 min)
e Sammanfattning: Dela lardomar och insikter. (10 min)

e Avslutning och Nasta Steg: Forberedelser for nasta lektion. (5 min)

Instruktioner till Eleverna for Gruppdiskussion:

e Diskutera de olika exemplen ni fick i klassificeringsévningen. Varfor passar vissa exempel i
mer an en kategori?

e Tank pa hur produkterna levereras och vilket varde de erbjuder kunden.

e Forbered en diskussion kring en produkt som ni finner svar att klassificera, och redogor for ert
resonemang till resten av klassen.
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